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I ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA

Standard zahteva da se u finansijskim izvesStajima prihodi od prodaje
priznaju u iznosu koji odgovara naknadi koja se naplacuje u skladu sa
redovnim uslovima prodaje, tj. u visini naknade koja se naplacuje u
momentu izvrsenja ugovorne obaveze.

Da li bi naknada po ugovoru sa kupcem bila ista da je ista napla¢ena unapred, u momentu izvrSenja
obaveze ili odlozeno nakon ispunjenja obaveze?

Ukoliko je zbog naplate unapred, umanjena ugovorena naknada, onda postoji komponenta finansiranja, i
obrnuto, ukoliko je prodajna cena uvec¢ana u odnosu na redovnu cenu, jer je ugovoreno odlozeno
placanje, takode postoji znaCajna komponenta finansiranja.

Standard zahteva da ovi efekti prikazu odvojeno.
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I ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA

Primer 1.

Entitet ugovara sa kupcem A prodaju 100 jedinica proizvoda po ukupnoj ceni od RSD 10.000.000,00 za
pla¢anje prilikom isporuke dobara;

Sa kupcem B ugovara prodaju istih 100 jedinica proizvoda po ukupnoj ceni od RSD 9.000.000,00 za
pla¢anje 100% unapred, prilikom zaklju€enja ugovora;

Sa kupcem C ugovara prodaju istih 100 jedinica proizvoda po ukupnoj ceni od RSD 11.500.000,00 za
odloZeno placanje 2 godine, u jednakim mesecnim ratama;

Prodavac uskladuje svoju prodajnu cenu u skladu sa uslovima placanja, pa tako, ukoliko se naknada
naplacuje odlozeno, mozemo reci da se 11.500.000,00 moze razdvojiti na 10.000.000,00 koji se odnosi na
prihod od prodaje i 1.500.000,00 koji se odnosi na prihod od kamate, jer prodavac fakti¢ki finansira kupca;

U drugom slu€aju, naknada od 9.000.000,00 zapravo predstavlja prihod od prodaje u iznosu od
10.000.000,00 i rashod kamate od 1.000.000,00 jer faktiCki kupac finansira prodavca davanjem avansa
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ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA

Kada ne postoji znaCajna komponenta finansiranja?

1) u nekim industrijama je uobi€ajena naplata odredenog iznosa avansa, te stoga to nije element koji utice
na utvrdenu prodajnu cenu, te stoga i nemamo efekat finansiranja; ovo moze biti slucaju u gradevini, gde
je uobiajena praksa da investitor placa odredeni iznos ugovorene naknade unapred (npr. 10%).

2) ukoliko entitet primi avans za isporuku odredenih dobara i usluga, a trenutak ispunjenja ugovorne
obaveze odreduje kupac;

3) ukoliko se oCekuje da ¢e period izmedu izvrSenja ugovorne obaveze i naplate biti kraéi od godinu dana

ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA?

Troskovi kamate Ne zahteva se obracun kamate Prihod od kamate
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I ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA

Kako se utvrduje efekat finansiranja u ugovorima sa kupcima?

- Komponenta finansiranja se utvrduje primenom odgovarajuce diskontne stope na iznos primljenog
avansa / potrazivanja;

- Diskontna stopa se utvrduje na pocCetku ugovora

1) U sluc€aju primljenog avansa, prodavac utvrduje po kojoj kamatnoj stopi bi mogao da se
zaduzi za dati iznos i dati period;

2) U slu€aju prodaje na odloZeno, prodavac utvrduje po kojoj kamatnoj stopi bi odobrio zajam
konkretnom kupcu, da se radi o kredithom poslu;

- Diskontna stopa se ne uskladuje tokom vremena.
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I ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA

Primer 2.

Proizvodno drustvo X je zakljucCilo ugovor sa kupcem Y o isporuci dve vrste proizvoda (A i B) za ukupnu
naknadu od RSD 150.000.000,00 koja se placa avansno, prilikom zaklju€enja ugovora. Proizvod A Ce biti
isporucen 2 godine od potpisivanja ugovora, a proizvod B 5 godina od potpisivanja ugovora.

Drustvo X je utvrdilo da ugovor obuhvata dve ugovorne obaveze - isporuka proizvoda A (RSD
37.500.000,00) i isporuka proizvoda B (RSD 112.500.000,00). Takode, drustvo X je utvrdilo da postoji
znacajna komponenta finansiranja i da je odgovarajuca diskontna stopa 3%.

1) Na pocCetku ugovora, drustvo X ¢e evidentirati primljeni avans u iznosu od RSD 150.000.000

2) Na kraju prve godine, drustvo X ¢e u svojim poslovnim knjigama evidentirati rashod kamate (562/49):
150.000.000 x 3% = 4.500.000

3) Na kraju druge godine, drustvo X ¢e u svojim poslovnim knjigama evidentirati rashod kamate (562/49):
(150.000.000 + 4.500.000) x 3% = 4.635.000
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I ZNACAJNA KOMPONENTA FINANSIRANJA

Primer 2.

4) Na kraju druge godine, drustvo X ¢e evidentirati prodaju proizvoda A i prihod po tom osnovu:
37.500.000 + 2.283.750 = 39.783.750

|znos korekcije od RSD 2.283.750 dobijen je na sledeci nacin: (4.500.000 + 4.635.000) x (37.500.000 /
150.000.000) = 2.283.750

5) Na kraju trecCe, Cetvrte i pete godine drustvo X ¢e obraCunati i proknjiziti troSkove kamate i to: 3)
119.351.250 x 3% = 3.580.537,50; 4) 122.931.787,50 x 3% = 3.687.953,62 1 5) 126.619.741,12 x 3% =
3.798.592,23

6) Na kraju pete godine drustvo X ¢e evidentirati prodaju proizvoda B i prihod po tom osnovu: 112.500.000
+17.918.333,35 = 130.418.333,35

|znos korekcije od RSD 17.918.333,35 dobijen je na sledeci nacin: (4.500.000 + 4.635.000 - 2.283.750) +
3.580.537,50 + 3.687.953,62 + 3.798.592,23 = 17.918.333,35

Kao posledica primene IFRS 15, umesto da je evidentiran prihod od RSD 150.000.000, iskazan o o —
je prihod od prodaje od RSD 170.202.083,35 i rashod kamate od RSD 20.202.083,35 RSM



I TROSKOVI UGOVORA KOJI SE KAPITALIZUJU

IFRS 15 prepoznaje troskove ugovora koji se mogu kapitalizovati:

1) Troskovi pribavljanja ugovora
2) Troskovi izvrSenja ugovora

TroSkovi pribavljanja ugovora, u smislu IFRS 15, su samo oni troskovi koji ne bi nastali da ugovor sa
kupcem nije zaklju€en; TipiCan primer su troSkovi posrednickih provizija koji se placaju po osnovu uspesno
zaklju¢enog ugovora

Svi ostali troskovi, koji su nastali bez obzira da li je ugovor zaklju€en ili ne, priznaju se u momentu
nastanka - na kapitalizuju se.

Da bi troSkovi bili kapitalizovani u skladu sa IFRS 15, potrebno je da ispune sledece uslove:
- potrebno je da ugovorena naknada bude dovoljna da pokrije ove troskove;

- potrebno je da ugovor traje duze od godinu dana
I I
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I TROSKOVI UGOVORA KOJI SE KAPITALIZUJU

Entitet je skopio ugovor o prodaji sa kupcem A. Za potrebe zaklju€enja ugovora, entitet je imao ukupne

troSkove od 70.000 i to:

opis | lznos | Tretman u skladu saIFRS 15

Eksterni troSkovi analize klijenta potrebne za
. 35.000
pripremu ponude

TroSkovi dostavljanja ponude 5.000

Provizija posredniku za sklapanje ugovora 30.000

 Ukuwpro 70.000

Priznaju se kao rashod u momentu
nastanka

Priznaju se kao rashod u momentu
nastanka

Kapitalizuju se i amortizuju tokom
trajanja ugovora

Kapitalizacija troSkova ugovora je zapravo razgrani¢enje troSkova na obraCunske periode, kako bi se

vezali za odgovarajuce prihode:

- Kapitalizovani troSkovi se evidentiraju u okviru razgrani¢enja grupe 28 (dugorocni/kratkoro¢ni deo)

- Amortizacija se evidentira u okviru odgovarajuc¢eg racuna na koji se troSkovi odnosi po svojoj prirodi:

51, 52, 53, 55...
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I TROSKOVI UGOVORA KOJI SE KAPITALIZUJU

TroSkovi ispunjenja ugovora su oni troSkovi koji nastaju nakon zakljuCenja ugovora, i koji se direktno mogu
vezati za ispunjenje ugovora. Da bi se troskovi ispunjenja ugovorne obaveze kapitalizovali, potrebno je da
budu ispunjeni sledeci kriterijumi:

- Troskovi ne potpadaju pod delokrug drugih standarda (IAS 16, IAS 38, IAS 2...)
- Troskovi Ce biti pokriveni kroz ugovorenu naknadu;

- Troskovi su direktno nastali za ispunjenje konkretnog ugovora;

TipiCni primeri troSkova ispunjenja ugovora koji se mogu kapitalizovati:

- Troskovi mobilizacije opreme - dovozenije i instalacija gradevinske mehanizacije na gradiliSte
- Troskovi uskladivanja IT sistema (projektovanje, testiranje, migracija podataka i sl) za pruzanje
ugovorenih usluga
I I
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I UGOVORNE OBAVEZE ZA GARANTNI ROK

Standard prepoznaje tri tipa garancija za prodata dobra:

Garancija tipa uveravanja (standardna garancija)
Garancija pruzanja usluge (produzena garancija)

Povrat dobara (osim po osnovu garancije)

4 Y
4 N . N
Ugovorna obaveza Nije ugovorna obaveza
IFRS 15 IAS 37
Isporuka ProduZena Standardna
dobara garancija garancija
. S i
. S
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I UGOVORNE OBAVEZE ZA GARANTNI ROK

Kako se tretira produzena garancija?

Drustvo A je prodalo proizvod X za iznos od 1.000 RSD; zakonski garantni rok je 2 godine; ugovorom je
predvidena produzena garancija na period od dodatne 2 godine (ukupno 4 godine je garantni rok);
ugovorena cena od 1.000 RSD je kao takva definisana u ugovoru, ali je prodavac A procenio da je
prodajna vrednost proizvoda X sa redovnom garancijom od 2 godine 900 RSD, a da je naknada za
produzenu garanciju od dodatne 2 godine 100 RSD. Dodatno, o€ekivani troSkovi u redovnom garantnom
roku tokom prve dve godine iznose 50 RSD

U momentu prodaje prodavac A Ce imati sledecCe knjizenje

Konto | Dugujel ___Potrazuje
1.000

900
100

Priznavanje prihoda od prodaje umanjenog za procenjenu naknadu po osnovu
produzene garancije

541 - TroSkovi rezervisanja
400 - Rezervisanja za garantni rok

Priznavanje rezervisanja za zakonski garantni rok (za prve dve
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I UGOVORNE OBAVEZE ZA GARANTNI ROK

Na kraju druge godine:

 Konto | Duguje|  Potrazuje |
678 - Dobici od ukidanja rezervisanja

400 - Rezervisanja za garantni rok

Ukidanje neiskoriS¢enih rezervisanja za zakonski garantni rok

Na kraju treCe godine:

' Konto | Duguje|  Potrazuje
60x - Prihodi od prodaje 50
491 - Odlozeni prihodi 50

Priznavanje prihoda za produzenu garanciju

Na kraju Cetvrte godine:

 Konto | Duguje|  Potrazuje |
60x - Prihodi od prodaje 50
491 - Odlozeni prihodi 50

Priznavanje prihoda za produzenu garanciju

Kljuéni izazov: Proceniti vrednost usluge produzene garancije
N I
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I ARANZMANI ’FAKTURISI | CUVAJ’

Kod ove vrste ugovora, prodavac fakturiSe dobra kupcu, ali zadrzava fizi¢ki posed nad dobrima do nekog
buduceg trenutka kada ¢e se dobra isporuciti kupcu

Ovo mogu biti slucajevi kada:

- Kupac nema dovoljno skladiSnog prostora;

- Ima zastoj u proizvodniji;

- Dobra isporucuje direktno krajnjem kupcu (tranzit);

Prihod se priznaje u momentu kada je kupac preuzeo kontrolu nad dobrima;

Pod kojim uslovima se moze smatrati da je kupac preuzeo kontrolu nad dobrima, iako su i dalje u posedu
prodavca?

- Da je kupac zahtevao da dobra ostanu u posedu prodavca;
- Dobra moraju biti zasebno identifikovana kao vlasnistvo kupca;

- Dobra moraju biti spremna za fiziCki prenos kupcu u bilo kom trenutku;
N I
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- Prodavac nema mogucnost da dobra koristi na drugi nacin ili da ih proda trecoj strani.



I ARANZMANI ’FAKTURISI | CUVAJ’

Od trenutka kada su uslovi ispunjeni, smatra se da je kupac preuzeo kontrolu nad dobrima, tako da su
ispunjeni uslovi za priznavanje prihoda od prodaje.

S druge strane, od trenutka kada je kontrola nad dobrima presla na kupca, krece da teCe druga ugovorna
obaveza prodavca - skladiStenje (bez obzira da li je formalno ugovorena ili ne).

Ukoliko je ugovorena jedinstvena prodajna cena, onda se ona mora razloziti na prihod od prodaje i prihod
od usluga skladistenja:

- Prihod od prodaje se priznaje u momentu prenosa kontrole;
- Prihod od usluge skladiStenja se priznaje tokom vremena, do isporuke dobara.

Ukoliko je ugovorena posebno prodajna cena, a posebno cena za uslugu skladiStenja - nema dodatnih
zahteva.
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I ARANZMANI ’FAKTURISI | CUVAJ’

Primer kada su ispunjeni uslovi za priznavanje prihoda od prodaje iako dobra nisu fizi¢ki preneta kupcu:

Fabrika smrznute hrane je proizvela proizvode u skladu sa ugovorom sa kupcem X;

Proizvodi su uskladisteni u zasebnom delu hladnjace;

Spremni su za preuzimanje u svakom trenutku;

Upakovani su na nacin da se jasno moze identifikovati ko je kupac;

Uspostavljene su procedure, tako da nije moguce proizvode prodati drugom kupcu.

Primer kada nisu ispunjeni uslovi za priznavanje prinoda od prodaje:

Entitet koji se bavi poljoprivrednom proizvodnjom je ugovorio prodaju pSenice kupcu X; izdata je faktura i
odgovarajuca potvrda o prenosu vilasnistva, ali pSenica se i dalje nalazi u silosu prodavca;

PSenica nije uskladiStena u zasebnoj Celiji silosa, ve¢ se po zahtevu kupca moze izdvaojiti iz bilo koje Celije
| otpremiti kupcu.
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I PRODAJA SA PRAVOM POVRACAJA

U situaciji kada je ugovor takav da kupac ima pravo da u odredenom periodu izvrSi povrat isporucenih
dobara, bez ikakvih dodatnih naknada, prodavac je duzan da proceni potencijalni iznos povrata i prilikom
pocCetnog priznavanja umaniji prihod od prodaje po tom osnovu.

Kupac moze vratiti dobra iz bilo kog razloga:
- Nije zadovoljan kupljenim dobrima;
- Usled prostog odustajanja od kupovine

Kupac moze imati pravo na:
- Vracanje placene naknade u punom ili delimiCnom iznosu
- Odobravanje kredita koji se moze iskoristiti za pokri¢e buducih obaveza

- Dobijanje drugog dobra u zamenu
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I PRODAJA SA PRAVOM POVRACAJA

Primer 1.

Drustvo A je prodalo 100 jedinica proizvoda kupcu B po ceni od 100 dinara i po tom osnovu naplatilo
10.000 dinara; u skladu sa ugovorom, kupac B ima pravo da u roku od 30 dana izvrSi povrat proizvoda i za
to dobije povrat plaéenog novca u punom iznosu, pod uslovom da su vraceni proizvodi neosteceni.
Nabavna cena po jedinici prodatog proizvoda je 60 dinara. Prodavac B je procenio da Ce tri proizvoda biti
vracena. U roku od 30 dana od dana prodaje, kupac je vratio prodavcu dva proizvoda.

U momentu prodaje, prodavac knjizi sledece:

 Konto | Duguje| _ Potrazuje_

10.000

9.700

300
Priznavanje prihoda od prodaje umanjenog ceki i

Priznavanje nabavne vrednosti prodate robe umanjene za oc¢ekivani povrat dobara (3 x 60
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I PRODAJA SA PRAVOM POVRACAJA

Primer 1.

U momentu kada kupac izvrSi povrat dve jedinice:

' Konto | Duguje|  Potrafuje_
49x - Razgranic¢eni prihod
20x - Potrazivanja od prodaje

-
. . v . .

Umanjenje potrazivanja od kupca po osnovu vraé¢ene robe (2 x 100

28x - Razgraniceni rashodi 120
13x - Zalihe 120
Povecéanje zaliha po osnovu povrata robe (2 x 60

U momentu kada istekne rok za povrat robe (30 dana od prodaje):

| Konto 1 Duguje| ____Potrazuje]
100

100
60
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I OBELODANJIVANJA U NAPOMENAMA

Zahtevi standarda u pogledu obelodanjivanja se mogu
podeliti u sledece grupe:

—_—

Obelodanjivanje strukture prihoda

)
2) Prezentacija sredstava i obaveza po osnovu ugovora sa kupcima
3) Obelodanjivanje informacija o ugovornim obavezama
4) ZnacCajne procene i pretpostavke koris¢ene prilikom primene IFRS 15
5) Obelodanjivanja u vezi troSkova ugovora

Generalni zahtev standarda: Pruziti korisnicima Fl sto potpunije informacije
kako bi razumeli prirodu, iznose, vremenski raspored i neizvesnosti prihoda i
novcanih tokova koji nastaju iz ugovora sa kupcima W - —
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I OBELODANJIVANJA U NAPOMENAMA

1) Struktura prihoda

vrsta
ugovora

kanali
prodaje

geografski

trajanje
ugovora

KATEGORIJE
PRIHODA

kategorije
kupaca

kategorije
dobara
/usluga
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I OBELODANJIVANJA U NAPOMENAMA

2) Prezentacija sredstava i obaveza po osnovu ugovora sa kupcima

1) PoCetno stanje, teku¢e promene i krajnje stanje: ukalkulisanih prihoda; odlozenih prihoda, obaveza i
potrazivanja po osnovu ugovora sa kupcima

2) Objasnjenje svih znacajnih promena u odnosu na prethodu godinu

Salda ugovornih sredstava i obaveza se moze prikazati na sledeci nacin:

opis | 20211 2020
Potrazivanja po osnovu prodaje 12.615 10.654
Ugovorna sredstva 721 1.681
Ugovorne obaveze (5.567) (5.202)

Promene u tekucoj godini se mogu prikazati na sledeci nacin:

sredstva | obaveze | sredstva | obaveze

Priznati prihodi u tekucoj godini iz obaveza prethodne godine 4294 3.985
Povecéanje obaveza na osnovu primlienih uplata od kupaca (4.328) (4.047)
Smanjenje po osnovu prihoda Koji su bili priznati u prethodnoj godini (1.591) (1.495) W —

Povecéanje na osnovu merenja progresa ispunjenja ugovorne obaveze 631 1.603 RSBA



I OBELODANJIVANJA U NAPOMENAMA

3) Informacije o ugovornim obavezama

- U kom trenutku entitet uobiCajeno izvrSava svoje ugovorne obaveze: u momentu dostave dobara kupcu,
u momentu otpremanja dobara, u momentu izvrSenja usluge, tokom vremena/tokom vrSenja usluga ili
izvodenja radova;

- Znacajni uslovi pla¢anja iz ugovora: avansne naplate, odobrena odlozena placanja, kasa skonto za
placanje u odgovaraju¢em roku i sl.

- Ugovorene obaveze za povracaj dobara, refundiranje odredenih troSkova;
- Ugovorene obaveze za garantni rok;

- 1znos ugovorene naknade (kumulativno) za koji jo$ nije ispunjen uslov za prizngvanje prihoda, kao i
oCekivano vreme kada ce biti priznati prihodi po tom osnovu ZA UGOVORE DUZE OD GODINU DANA,;

RSM



I OBELODANJIVANJA U NAPOMENAMA

4) Znacajne procene i pretpostavke koris¢ene prilikom primene IFRS 15

- Entitet obelodanjuje procene/pretpostavke koje su koriséene prilikom priznavanja prihoda, a koje se
odnose na: trenutak izvrSenja ugovorne obaveze, utvrdivanje ugovorene naknade, alokacije ugovorene
naknade itd.

- Kada entitet priznaje prihode tokom vremena, obelodanjuje koji metod za merenje progresa je koris¢en
(input ili output metod), kao i objasnjenje izabranog metoda;

- Inputi koji su koriSceni prilikom utvrdivanja ugovorene naknade: oCekivani varijabilni deo naknade; nacin
utvrdivanja znacajne komponente finansiranja; nacin utvrdivanja nemonetarnog iznosa naknade;

- Inputi koji su koris¢eni prilikom alokacije ugovorene naknade: nacin alokacije popusta/rabata; nacin
alokacije varijabilne komponente; nacin utvrdivanja prodajnih cena za odvojene ugovorne obaveze;

- Nacin merenja oCekivanih povrata dobara ili drugih vrsta naknadnih refundacija
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I OBELODANJIVANJA U NAPOMENAMA

5) Obelodanjivanja u vezi tro§kova ugovora

- Iznosi kapitalizovanih troskova sticanja ugovora
- Troskovi amortizacije i obezvredenja priznati u teku¢em periodu
- Znacajne procene i pretpostavke koris¢ene prilikom utvrdivanja iznosa troskova koji su kapitalizovani
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I AKTIVNOSTI U PRIMENI IFRS 15

Da li ste...?

ANALIZA UGOVORA

1) utvrdili da li vasSi ugovori sa kupcima
sadrze viSe od jedne ugovorne
obaveze?

2) identifikovali ugovore koji ispunjavaju
uslove za priznavanje prihoda tokom
vremena?

3) identifikovali efekte znaCajne
komponente finansiranja u ugovorima?

4) identifikovali varijabilne naknade u
vasSim ugovorima?

5) identifikovali troSkove sticanja ugovora?

6) identifikovali ugovore koji
podrazumevaju placanja kupcu?

RACUNOVODSTVENE
POLITIKE

1) azurirali svoje
racunovodstvene politike,
posebno u delu
rac¢unovodstvenih procena?

OBELODANJIVANJA U
NAPOMENAMA

1) identifikovali dodatne informacije
koje su od znacaja u skladu sa
zahtevima standarda, i koje je
potrebno obelodaniti u
napomenama uz FI1?

2) uspostavili informacioni sistem koji
¢e omoguciti pribavljanje svih
potrebnih informacija?



HVALA NA PAZNJI
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